
die  Schadenbeispiele spezifisch auf  ver-

schiedene Branchen abgestimmt. Weil 

etwa ein Friseur in der Ausübung seines 

Berufes andere Rechtsprobleme haben 

wird als etwa ein Bauunternehmer. Das 

Partnerportal bietet so praxisorientierte 

Argumentationshilfen quer durch die 

Rechtsbereiche. „In einem eigenen Teil 

ist unser vielfältiges Beratungsangebot 

übersichtlich dargestellt“, betont Point-

ner, der auch auf andere Möglichkeiten 

hinweist:  „Wichtige Kernfunktionen des 

Partnerportals sind auch der bewährte 

Online-Tarifrechner, Downloadmöglich-

keiten für Formulare und Produktfolder 

sowie andere Verkaufsunterstützungen 

und weitere Service-Tools.“

Last but not least kann man sich über das 

Partnerportal für den Bezug  des D.A.S. 

Partner- Newsletter anmelden. Dieser in-

as Partnerportal der D.A.S. gibt es 

seit Ende 2009. Es handelt sich dabei um 

eine Service-Plattform basierend auf 

neuester Technik, deren unterschiedli-

che Anwendungsmöglichkeiten die tägli-

che Arbeit  der  Vertriebspartner erleich-

tert und die Abwicklung von bestimmten 

Geschäftsvorgängen beschleunigen 

kann. Sie stellt auch wichtige Informati-

onen zum Rechtsschutz im Allgemeinen 

und der D.A.S. im Besonderen zur Verfü-

gung.

Ein besonders wichtiges Tool stellt der 

Prozesskostenrechner dar: Mit wenigen 

Eingaben ist es möglich, die Kosten eines 

Zivilprozesses zu veranschaulichen. Im 

direkten Gespräch mit Kunden mittels 

Laptop eingesetzt, erzeugt diese Anwen-

dung auf eindrucksvolle Weise unmittel-

bare Kostentransparenz. 

Praxisbeispiele schaffen 

Risikobewusstsein 

Was die Wahrscheinlichkeit des Auftre-

tens eines Rechtsproblems betrifft, leben 

viele nach der „Vogel-Strauß-Methode“. 

Eine wichtige Funktion des Partnerpor-

tals macht daher anhand konkreter Scha-

denbeispiele aus der Praxis bewusst, wie 

schnell jeder von uns in einen Rechts-

konflikt verwickelt sein kann.

Für den betrieblichen Rechtsschutz sind 

trieb maßgeschneidert gestaltet werden 

und wurde für alle Betriebe unabhängig 

von der Unternehmensgröße entwickelt. 

Mit SicherImBetrieb hat die Donau ein un-

kompliziertes Produkt für kleinere Betrie-

be parat und für Unternehmen, die lieber 

nach dem Ausschlussprinzip vorgehen, 

bietet sich AllRisk 2000+ an. Die Betriebs-

versicherungen werden mit dem Donau-

Auslandsservice auch grenzüberschrei-

tend angeboten. Alle Donau-Produkte für 

den Sachversicherungsbedarf von Betrie-

ben sind dafür möglich und werden ent-

sprechend dem Bedarf ergänzt und adap-

tiert.

Krankenversicherung kommt ab Mai

Die Donau Versicherung steht ihren Ver-

triebspartnern mit dem Know-how einer 

eigenen BAV-Fachabteilung zur Seite und 

hat sich zum Ziel gesetzt, gemeinsam mit 

den Vertriebspartnern Firmen auf dem Weg 

zur richtigen Investition in Sozialkapital 

zu begleiten. Ansatzpunkt für die Donau 

ist, den Firmenkunden im Gesamten zu be-

trachten. Fachübergreifend wird das Ange-

bot für den Kunden aus dem betrieblichen 

Vorsorgebereich und der Risikoabsiche-

rung im Sachbereich koordiniert. Der Mak-

ler erhält Unterstützung von Spezialisten, 

die direkt vor Ort beim Kunden für Präsen-

tationen und Gespräche zur Verfügung 

stehen. Im Mai startet die Donau mit ihrer 

neuen Krankenversicherung. Im Hinblick 

auf die strategische Weiterentwicklung des 

Unternehmens spielt die Krankenversiche-

rung eine entscheidende Rolle. W
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stellen. Als führender Spezialist im 

Rechtsschutz, frei von Interessenkollisi-

onen kann D.A.S. die objektive Informa-

tion der Interessenten an Ort und Stelle 

gewährleisten  bzw. vertiefen. W
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formiert über Neuerungen und ist ein 

zusätzliches Mittel, einfach und rasch 

mit dem Versicherer zu kommunizieren, 

themenspezifische Informationen anzu-

fordern oder die regionalen Partnerbe-
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die  Schadenbeispiele spezifisch auf  ver-

schiedene Branchen abgestimmt. Weil 

etwa ein Friseur in der Ausübung seines 

Berufes andere Rechtsprobleme haben 

wird als etwa ein Bauunternehmer. Das 

Partnerportal bietet so praxisorientierte 

Argumentationshilfen quer durch die 

Rechtsbereiche. „In einem eigenen Teil 

ist unser vielfältiges Beratungsangebot 

übersichtlich dargestellt“, betont Point-

ner, der auch auf andere Möglichkeiten 

hinweist:  „Wichtige Kernfunktionen des 

Partnerportals sind auch der bewährte 

Online-Tarifrechner, Downloadmöglich-

keiten für Formulare und Produktfolder 

sowie andere Verkaufsunterstützungen 

und weitere Service-Tools.“

Last but not least kann man sich über das 

Partnerportal für den Bezug  des D.A.S. 

Partner- Newsletter anmelden. Dieser in-

as Partnerportal der D.A.S. gibt es 

seit Ende 2009. Es handelt sich dabei um 

eine Service-Plattform basierend auf 

neuester Technik, deren unterschiedli-

che Anwendungsmöglichkeiten die tägli-

che Arbeit  der  Vertriebspartner erleich-

tert und die Abwicklung von bestimmten 

Geschäftsvorgängen beschleunigen 

kann. Sie stellt auch wichtige Informati-

onen zum Rechtsschutz im Allgemeinen 

und der D.A.S. im Besonderen zur Verfü-

gung.

Ein besonders wichtiges Tool stellt der 

Prozesskostenrechner dar: Mit wenigen 

Eingaben ist es möglich, die Kosten eines 

Zivilprozesses zu veranschaulichen. Im 

direkten Gespräch mit Kunden mittels 

Laptop eingesetzt, erzeugt diese Anwen-

dung auf eindrucksvolle Weise unmittel-

bare Kostentransparenz. 

Praxisbeispiele schaffen 

Risikobewusstsein 

Was die Wahrscheinlichkeit des Auftre-

tens eines Rechtsproblems betrifft, leben 

viele nach der „Vogel-Strauß-Methode“. 

Eine wichtige Funktion des Partnerpor-

tals macht daher anhand konkreter Scha-

denbeispiele aus der Praxis bewusst, wie 

schnell jeder von uns in einen Rechts-

konflikt verwickelt sein kann.

Für den betrieblichen Rechtsschutz sind 

trieb maßgeschneidert gestaltet werden 

und wurde für alle Betriebe unabhängig 

von der Unternehmensgröße entwickelt. 

Mit SicherImBetrieb hat die Donau ein un-

kompliziertes Produkt für kleinere Betrie-

be parat und für Unternehmen, die lieber 

nach dem Ausschlussprinzip vorgehen, 

bietet sich AllRisk 2000+ an. Die Betriebs-

versicherungen werden mit dem Donau-

Auslandsservice auch grenzüberschrei-

tend angeboten. Alle Donau-Produkte für 

den Sachversicherungsbedarf von Betrie-

ben sind dafür möglich und werden ent-

sprechend dem Bedarf ergänzt und adap-

tiert.

Krankenversicherung kommt ab Mai

Die Donau Versicherung steht ihren Ver-

triebspartnern mit dem Know-how einer 

eigenen BAV-Fachabteilung zur Seite und 

hat sich zum Ziel gesetzt, gemeinsam mit 

den Vertriebspartnern Firmen auf dem Weg 

zur richtigen Investition in Sozialkapital 

zu begleiten. Ansatzpunkt für die Donau 

ist, den Firmenkunden im Gesamten zu be-

trachten. Fachübergreifend wird das Ange-

bot für den Kunden aus dem betrieblichen 

Vorsorgebereich und der Risikoabsiche-

rung im Sachbereich koordiniert. Der Mak-

ler erhält Unterstützung von Spezialisten, 

die direkt vor Ort beim Kunden für Präsen-

tationen und Gespräche zur Verfügung 

stehen. Im Mai startet die Donau mit ihrer 

neuen Krankenversicherung. Im Hinblick 

auf die strategische Weiterentwicklung des 

Unternehmens spielt die Krankenversiche-

rung eine entscheidende Rolle. W
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Der Versicherungsmakler April 10

Johanna Stefan: 
„Industrie- und Ge-
werbeversicherung 
sind Wachstums-
träger.“

Klaus Pointner: 
„Branchenspezifi-
sche Schadens-
beispiele werden 
dargestellt.“

D.A.S. beim ÖVM Forum:
Partnerportal im Mittelpunkt 
Das alle zwei Jahre abgehaltene ÖVM Forum ist auch für D.A.S. eine wichtige Plattform: „Wir neh-
men an diesem wichtigen Branchentreff teil, um in persönlichen Gesprächen mit unabhängigen 
Vermittlern die partnerschaftliche Zusammenarbeit im direkten Kontakt zu festigen und Fragen 
zu beantworten. Im Mittelpunkt unserer Präsentation  bei der ÖVM 2010 steht  unser neues Part-
nerportal“, unterstreicht  Klaus Pointner, Leiter des Partnervertriebs der D.A.S. Österreichische 
Allgemeine Rechtsschutz-Versicherungs-AG 
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